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《汾酒集团晋香源酒》招商方案

[bookmark: OLE_LINK1]汾酒集团晋香源清香型白酒以工艺精湛、源远流长，素以入口绵、落口甜、饮后余香、回味悠长而著称的特点，在国内外消费者中享有很高的知名度、美誉度和忠诚度，汾酒集团秉承优质的清香型白酒的核心酿造技术，拥有一流的配套设备和酿酒研发队伍。
一、市场简析
机会一：汾酒文化源远流长，是晋商文化的重要一支，与黄河文化一脉相承。汾酒历史上有过四次成名。早在1500年前的南北朝时期，汾酒就作为宫廷御酒受到北齐武成帝的推崇而一举成名，并被载入廿四史；晚唐大诗人杜牧的千古绝唱“借问酒家何处有·牧童遥指杏花村”使汾酒再度成名；1915年，汾酒在巴拿马万国博览会上一举荣获甲等金质大奖章，成为酒品至尊；2007年，汾酒继续蝉联国家名酒，竹叶青酒成为中国名牌产品。
机会二：山西汾阳杏花村是中国酒与酒文化的发祥地。杏花村酿酒历史悠久，地理条件独特，具有优良的地下水资源和特有的酿酒微生物群，人杰地灵，酒香味美，其酿酒历史至少可以追溯到3000年以前的商周时期。得天独厚的自然地理条件，无与伦比的传统酿造工艺，精益求精的品牌文化理念，造就了千年传世佳酿--汾酒。
机会三：我们拥有资深销售团队、专业的策划机构以及渠道建设专家、深度分销专家，凭借先进的管理经验和科学的营销模式，周到及时地为您服务，为您的事业提供绝对的财富保障。
机会四：联手山西省土特产行业协会为您提供更贴近市场的运作方案，多种营销模式，保证您的利润空间，使经销商在业界名利双收。
机会五：强大的广告宣传支持、媒介舆论与精妙的终端营销组合为晋香源系列的热销提供强有力的市场保障。
机会六：努力打造中国清香型白酒，弘扬汾酒文化，谱写辉煌的成就、演绎新的传奇。
二、市场支持
1、品尝酒支持：按进货金额随货配送一定比例的货物，用于品赠和促销活动等的市场支持。
2、广告支持：强大的媒体做支撑为你的市场做好产品宣传。
3、销售奖励及返利：根据经销商的销售情况给于年终奖励以及其他政策性的奖励。
4、人员支持：根据市场需要，提供业务员、促销员的支持，其工资底薪由公司承担，提成由经销商承担。
5、促销物料的支持：根据市场需要，提供一定数量的促销物料，促进产品宣传。
6、促销活动的支持：定期或不定期举行不同力度的促销活动，拉动产品销量。
7、渠道建设的支持：全程跟踪服务，保姆式的运作模式，帮助经销商建设终端、流通、团购及特殊渠道的支持。
8、演艺活动支持：首批进货500万元或年终销售在1000万元以上，给予一次大型的促销演出活动支持。
9、管理咨询支持：公司将给予经销商业务、促销人员提供产品知识，销售技能，人员激励培训，并协助经销商制定实效可行的市场运作方案及管理制度。
三、市场五个“零”政策
1、产品“零”风险：强档包装设计、迎合现代人的视觉冲击，专家级大师设计酒体，适应不同层次消费者的口感，不断推陈出新的品种和无缝隙的价格体系，令消费者众口不再难调。
2、营销“零”风险：全程系统的市场营销策略，保障您公关、促销环环相扣，拉动市场持续升温。
3、市场维护“零”风险：完善的售后服务、物流配送、业务人员培训、市场调研、市场指导，区域经理全程跟踪服务。
4、品牌“零”风险：汾酒集团中央电视台黄金强档投放。
5、调换货“零”风险：我们对经销商在市场上出现滞销的产品承诺100%调换货。
四、九大保证
1、质量保证：所有的产品均严格执行国家标准，保证质量达标合格，每一滴晋香源酒都是纯粮酒体。
2、价格保证：全国地县级市场统一价格体系，区域内实行统一渠道供货价格及零售价格体系，保证价格的严肃性、统一性、稳定性。
3、区域保证：严格执行区域经销制，打击制裁窜货行为，保护经销商绝对利益。
4、服务保证：有晋香源酒的地方，公司会根据市场的需要派专业营销人员定期或不定期进行服务。
5、时间保证：所有经销商均可得到协议(合同)期内的区域保护，以及后续区域优先签定。
6、产能保证：日产能16万瓶灌装包装能力，24小时运转。为你的市场充分保障高效的生产能力。充分保证了产品在销售过程中，市场绝对不会出现断货或缺货的现象。
7、利润保证：我们在价格策略上，为经销商提供了有绝对可操控性的利润空间，以保证经销商经销本公司产品的绝对利润空间。
8、发展保证：我公司的营销理念是做品牌，长线发展，开发一个市场，做好一个市场，新市场集中投入，老市场持续投入是我们一致的决心。
9、物流保证：酒厂自备上万平仓库为客户免费代储代运，确保第一时间走货。
五、十五大优势
1、品质：本地优质高梁、小麦、豌豆、地下水为原料，利用得天独厚的自然环境，采用汾酒传统酿酒工艺，历经春、夏、秋、冬一年时间精心酿制而成。具有入口绵、落口甜、饮后余香、回味悠长而著称的特点，深受消费者的青睐。
2、品牌：国酒之源、清香之祖、文化之根。
3、消费：晋香源酒清香型白酒，是一款直接与消费者交流的品牌。
4、渠道：晋香源酒拥有资深的营销专家，品牌策划大师，市场一线销售精英全程为目标市场的经销商服务，帮助经销商开发终端、流通、团购及特殊渠道。
5、资本：汾酒集团晋香源重金打造的一款“晋香源”系列酒，面向全国推广运营。
6、合作：全方位代理制，全方位投入支持，全平台开放合作，打破了白酒经营厂家主导、商家追随的不公平格局。
7、文化：“晋香源”重点打造中国白酒市场清香型白酒，公司将全程跟踪服务、工作流程全配套支持、不容许任何市场失败。
8、扩张：“晋香源”成为最有消费实力群体不敢回避的消费选择。
9、管理：重金聘请资深营销专家，最具实力的策划机构，产品结构设计师、酒体设计师，“食品安全”就行业首屈一指。
10、宣传：汾酒集团中央电视台黄金强档宣传。
11、营销：最实战营销专家主盘，多种市场开发模式支持。
12、物流：仓储物流体系，实现消费一对一跟踪。
13、优势：合作组建地域“党、政、军、团、民”资源的最佳途径。
14、体系：消费群体中拥有天然的营销团队，亿万精英天然成为消费领导人——白酒可以这样营销。
15、保障：我们资深的营销专家会给你的市场量身定做营销方案和营销策略，保障你的资金投入零风险，保障你的利益最大化。
六、招商条件:
1、市区繁华地段店面面积不低于150至200平米，堆头展示，根据形象要求制作统一门头。
2、具有酒水、土特产运作经验，拥有本区域市场稳定的客户网络，客情关系良好。
3、并且具有市场管理、客户管理、部门内部管理等方面的能力。
4、在保证销量的前提下，我们可以根据客户及市场特点，为客户量身定做开发新产品，切合市场，更有市场卖点的产品。
七、代理政策:
1、市级代理首批打款500万元，厂方支持6万元品鉴用酒，市场费用支持2%（人工及门头费用）；省级代理首批打款1000万元，厂方支持15万元品鉴用酒，市场费用支持5%（人工及门头费用）。
2、市级代理年终销售额达到500万元，返点2%，达到1000万元，返点5%；省级代理年终销售额达到1000万元，返点5%，达到2000万元，返点10%。



汾酒集团晋香源酒全国运营中心
公司地址：山西省太原市晋阳街东悦广场二号楼五层
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